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MAITRISER VOTRE INTUITION EN 
PROGRAMMATION NEURO-GESTUELLE 

 
A qui s’adresse ce type de stage ?  
 
Aux commerciaux créatifs 
Tous les clients ne sont pas rentables, tous les rendez-vous ne 
sont pas profitables et le temps, c’est de l’argent. Mais comment 
le savoir au préalable avec un minimum de marge d’erreur ? Le 
questionnement idéomoteur est la réponse à cette question.  
 

Aux traders intuitifs 
Le flair est une qualité essentielle chez un trader. Mais il arrive 
que le nez se bouche et que les investissements dérapent. La 
maîtrise du questionnement idéomoteur en PNG peut accélérer 
votre intelligence à la vitesse de la lumière. 
 

Aux publicitaires  
Le métier va mal. Les budgets se resserrent et il faut faire preuve 
d’une créativité hors du commun  pour séduire les clients 
potentiels. Il faut cent idées pour en trouver une bonne. Le 
questionnement idéomoteur en PNG vous permettra de réduire le 
champ d’investigation et de gagner un temps précieux.   
 

Aux entrepreneurs  
Evaluer, choisir, décider !  L’intuition ou le flair font partie du jeu. 
Et quand il faut engager des collaborateurs qui vous aideront à 
développer votre nouvelle entreprise, le sens des ressources 
humaines est parfois bien utile. Ce sens là ne se départit pas d’un 
zeste d’empathie. Autant la maîtriser en PNG !  
 

LE PROGRAMME DU STAGE, TARIFS & MODALITES 
D’INSCRIPTION (sur demande)  
Joseph.messinger@wanadoo.fr 
 

 


